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会社紹介 

会社名 株式会社マクロジ  

代表取締役  上田 隆太 

設立  平成29年11月17日

資本金  300万円

事業内容 ECコンサルティング・Webマーケティング

本社  福岡県福岡市中央区大名2丁目6-50-10F  

東京支社  東京都渋谷区東2丁目12-5アトリエス08号室  

海外子会社  Simple'Z Co.,Ltd / Room(4/B),No.112/114/116,4th Floor 37th 
street, Kyauktada Tsp Yangon

従業員数  83名

会社概要 

代表取締役
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沿革 

大名オフィス 
に移転

2017年創
業 

2018年

社名を 
株式会社マクロジ  

2019年

天神オフィス 
に移転

2020年

2021年

複数の新規 
事業リリース 

2022年

海外子会社の 
設立 

Webﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ  
ｻｰﾋﾞｽ開始 

3 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実績 その他 

コンサルティングサポート実績　50０社以上 

平均昨年対比40％以上！

ページ制作実績　10,000LP以上 

最短翌日納品、商品画像1枚でもOK！

商品掲載 / 画像加工実績　200万点以上 

月間登録1万商品も対応可能！

支援実績 

取引企業 *一例  ▶大手ショッピングモール、食品、家具、インテリア、雑貨、寝具、化粧品、健康食品など幅広く対応実績あり 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ミッション  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• 複数ECプラットフォームや 
自社EC販売のノウハウ

• さまざまな商品カテゴリーの 
販売ノウハウ

✔ 楽天市場 
✔ Yahoo!ショッピング 
✔ Amazon
✔ Qoo10　　　他 

✔ インテリア 
✔ 食品 
✔ 日用品 
✔ 化粧品　　　他

■ 多ジャンル＆モールのノウハウ

● 商品開発

● 商品仕入

● EC戦略

● ECサイト構築/保守

● プロモーション

● 受注/配送※拡大予定  

● カスタマーサービス※拡大予定  

● 倉庫保管/在庫管理※拡大予定  

■ ECバリューチェーン全体に対応

EC事業者のバリューチェーン

戦術実
行

戦略立
案

■ 戦略/戦術を実行可能な体制

コンサルタント20名 オペレーター30名以上

デザイナー10名EC企業出身者10名

MACLOGI inc. とは  

• ECで “売れる仕組み” を作り出すECプロフェッショナル集団です 
幅広い専門領域において戦略立案から実務まで一気通貫で実施することで、高い成果を生みます
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ビジネスモデル 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　EC事業者 
(大手・中小メーカーなど)

● 商品開発

● 商品仕入

● EC戦略

● ECサイト構築/保守

● 受注/配送※拡大予定  

● カスタマーサービス※拡大予定  

● 倉庫保管/在庫管理※拡大予定  

● プロモーション フィーを支払い

一部または全部を支援

✔ コンサルティング 
✔ サイト構築 
✔ 運営代行 
✔ プロモーション　他 

ECコンサルティング事業

● 商品開発

● 商品仕入

● EC戦略

● ECサイト構築/保守

● 受注/配送

● カスタマーサービス

● 倉庫保管/在庫管理

● プロモーション

ブランド事業

大手・中小メーカー

一般消費者 

OEM/ブランド開発  
商品仕入れ

販売

支払

シナジー 
効果 

• ECコンサルティング事業としてEC事業者へECコンサルティングと運営代行サービスを提供 
ブランド事業は製造元と協業し、自社製品の製造及び販売を実施
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ECを取り巻く事業環境 

• EC市場においてECモールの割合は70％超、今後も5～8％成長で伸長する見込み 
EC事業者は自社ECに加え、ECモール市場でも継続的に売上を作っていくことが成長には必須  

EC市場規模推移 *1 

2016  2017  2018  2019 

120,000 

(億円) 

100,000 

80,000 

60,000 

40,000 

0 

20,000 

2020  2021 

140,000  ※予測 

EC市場規模   Yahoo!市場規模  楽天市場規模 Amazon市場規模   自社EC他 ※予測 

* 経済産業省2020年「電子商取引に関する市場調査」より当社作成。対象のEC市場は物販系ECに限る 

楽天市場出店店舗数推移 *2 

2019  2020  2021 

49,887 

53,794 

56,000 

*2 株式会社楽天HPより当社作成
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店舗運営でやるべきこと 

EC運営で、実施すべきことは多岐に渡り、EC大手になるためには、 

勝つための戦略と、それを実行するための人材が必要となる。 

　 大企業 EC大手 ECベンチャー

SEO 商品名、ブランド名で検索 定期的に見直し 出店時から変更なし

ページ 簡易的に準備 戦略的に構成 感覚値で制作

商品数 多い 松竹梅などで構成 出品内容に重複がある。

回遊 顧客が自発的に回遊
回遊する仕組みづくりが

流入ページで多くが離脱
できている

広告
4マスや楽天外広告で

効果検証を日々している
効果測定をしていない

知名度を獲得 広告を利用していない

撮影 外注（プロ撮影）
顧客目線でポイントを 

押さえている

スマホ撮り

素人写真

ランキング 常に掲載 戦略的に日々活用
ランキングの存在と重要性を把握

していない
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EC事業者が抱える課題 

EC運営には実行できる人材が必要だが、「運用リソースの不足」を課題に挙げる企業が多い。 

その点をサポートさせていただくのが「業務代行プラン」となる。 

Q3.あなたが、ECサイト運用について、最も課題に感じていることをお答えください。（単数回答）【n=743】
また、最も課題に感じていることについて、どのような課題か詳しくおしえてください。（自由回答）【n=682】 「EC運用の悩みに関する調査」 株式会社ネオマーケティング　より引用  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EC運営に係る業務を包括的にサポート。ルーティーンワークや自社が不得意とする業務をアウトソーシングすることで
社内のリソースを有効活用しEC運営の最適化を実現する。 

業務代行プランとは 

11 

初期費用パッケージ 
業務委託開始前の準備。 
必要なバナーをまとめて作成、広告運用の方針・目標指標のすり合わせを行い翌月からの業務をス
ムーズに開始。 

1 

基本パッケージ 
毎月施策内容に合わせてバナーをカスタマイズし各楽天イベントのセール準備に対応。 
集客のためのRPP運用も対応。 

2 

こんなEC事業者様にお勧め 

・立ち上げ段階でまずはスモールスタートしたい 
・戦略は固まっているが実行を任せられる人材が社内にいない 
・外部委託によって人件費を削減したい 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Step01 商談

Step02 お見積もり提出

Step03 ご契約 

Step04 業務開始前のキックオフMTG

Step05 業務ご依頼方法のご説明

Step06 業務対応開始

Step07 業務の完了・進捗報告 

Step08 月次レポートでのご報告 

サービス内容のご提案

ご要望に合わせてプランを設計しお見積もりを提出

サービスのご契約 

業務をスムーズに進めるための対応方針のすり合わせ

業務をスムーズに進めるためのご依頼方法のご説明

ご依頼いただいた内容に応じて対応を開始

業務の完了、進捗度については都度ご報告 

業務内容と合わせて売上に紐づく重要指標をご報告 

サービスご提供のフロー 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業務のご依頼方法 

・弊社からタスクご依頼FMTをご共有 

・FMTに貴社で依頼したいタスクと内容、期日をご記入 

注意事項 

※前月の8営業日前までに翌月1日～末日（納品日ベース）までのタスクのご依頼を完了させて下さい。 

※ご依頼内容によっては納期の調整のご相談をさせていただく場合がございます。 

※TOPページの改修についてはご依頼日から2カ月後の納品とさせていただきます。 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月次レポート：実施内容のご報告・指標の振り返り 

ツールの活用により売上に関連するデータをまとめてレポートを作成。毎月の実施内容のご報告とともに重要指標に
ついてもご報告。 

▼月次レポートイメージ 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KPIモニタリングダッシュボード（オプション） 

▼KPIモニタリングダッシュボードイメージ 

ツールを用いて、重要指標を見える化。戦略策定やモニタリングに活用いただけます。 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092-791-3857
 

平日9：00～18：00

電話でのお問い合わせ

 

info@maclogi.co.jp  

 
会社名・氏名・メールアドレス・電話番号を 

ご記入の上、お問い合わせください 

メールでのお問い合わせ 

https://maclogi.co.jp/ 
当社のホームページでも資料請求・各種セミナーの申し込み・お問い合わせができます。  

• ネットショップ経営について悩んでいる、売上を改善したいという方はお気軽にご相談ください。  

無料相談受付中 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